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K-net surfe avec succes sur la fibre optique

Située au technoparc

de Saint-Genis-Pouilly,
I'entreprise K-net est
spécialisée dans la fibre
optique. Le fournisseur
d’accés internet a su tirer
son épingle du jeu, sur un
créneau ou les grands
opérateurs sont absents.
Mais la donne pourrait
changer avec I'arrivée de
Numeéricable en septembre.

Si I'Ain compte 9700 abonnés
a la fibre optique, dont 1 000 en
wifi, et que I'entreprise K-net,
dont le siege se situe au techno-
parc de Saint-Genis-Pouilly, ras-
semble 4 500 clients, dont 3 500
dans le Pays de Gex et le bassin
bellegardien, quelle est sa part
de marché ? Le calcul est rapide-
ment fait.  « L'entreprise
controdle un peu plus de 50 %
du marché sur le département,
solutionne Franck Bisetti, a la
téte de K-net. Face au marché
national, ce sont évidemment
des miettes mais on s'en tire
bien. »

Rappelons que la fibre opti-
que est un fil de verre transpa-
rent permettant de. transporter

S

simultanément et a grande vi-

A coté de I'emplacement de K-net, présenté _.m.., son dirigeant, Franck Bisetti, un autre opérateur

du nom de Numéricable prendra sa place dans I'interface réseau de la SIEA a Saint-Genis-Pouilly.

tesse la télévision, le téléphone
et l'internet a trés haut débit,
jusqu’a 100Mbs.

Entreprise locale
Créée en 2001, l'entreprise

avait pour principales missions
la création de site web et le dé-
pannage informatique, avant de
se spécialiser des 2010 dans la fi-

bre optique. «A I'époque,

javais une quarantaine de

clients, notamment situés i In-
joux-Génissiat, a Péron, a Or-
nex ou i Divonne. 1ls se po-
saient tous la méme question :
comment augmenter leurs dé-
bits internet ? ['avais pris
contact avec pas moins de
douze fournisseurs d’acces in-

dre en me proposant des abon-
nements exorbitants. »

Le flair du chef d’entreprise
ne fait qu'un tour. Des 2009, il
se rapproche du SIEA, Syndicat
Intercommunal dénergie et d'e-
communication de I'Ain, qui
s'est engagé dans un projet tita-
nesque de déployer un réseau

100 % en 2020. Le Pays de Gex,
de part sa proximité avec le
Cern, est désigné comme zone
pilote. La petite entreprise saint-
genésienne se lance alors sur ce
créneau.

« Notre abonnement grand
public le plus prisé est de
34,90 € par mois. On a des
tarifs 10 @ 20 % plus cher que
la concurrence. On a fait le
parti pris de la proximité, avec
une hotline implantée locale-
ment et des agences plus tech-
niques que commerciales » pré-
cise le dirigeant. :

Montée en puissance

750 clients la premiére année,
2250 l'année suivante pour
culminer a 4500 abonnés en
trois ans : I'entreprise, qui em-
ploie aujourd’hui 32 personnes,
est rapidement montée en puis-
sance sur le simple bouche a
oreille.

«C'est  sur  Prévessin-
Moéns que nous avons le plus
de clients. En tout, 615. Histo-
riguement, il y- avait des sou-
cis de débit d’Adsl. En faisant
le choix de la fibre optique, les
habitants ont souscrit a de

Mais le vent serait-il en train
de tourner ? En septembre, Nu-
méricable va débarquer sur le
territoire. « On sait déja que
90 % de nos clients resteront
chez nous. ¢a nous booste. Et
1OUS commencons a nous éten-
dre wvers d'autres villes, i
Deauville, Dunkerque et Epi-
nay-sur-Orge. C'est. notre
carte d jouer.» .
CELINE LERAY
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ternet, qui ont mis entre deux  de fibre optiquesur 80 % dudé-  nombreux abonnements chez
a six semaines pour me répon-  partement et d'atteindre lessy nous. »
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